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130 年前的 1891 年，《马德里协定》议定了 WIPO 的一项尝试，即为商标所

有人提供了通过直接向其国家或地区商标局提交一份申请就能在多个国家注册

商标的可能性、平台和立法。将近 100 年后，《马德里议定书》于 1989 年缔结，

从而建立了现在众所周知的“马德里体系”。 

112 个成员加入了《议定书》，55 个成员加入了《协定》。如前所述，这使得

商标所有人能够以一个申请在 128 个国家/地区注册商标。在全球 198 个国家中，

马德里体系覆盖的 128 个国家占全球贸易的 80%。其他国家的加入也只是时间

问题。 

该体系对品牌所有者来说是“梦想成真”。不幸的是，我们不能说对于商标

代理人也是如此。历史表明，任何加入马德里体系的国家在加入第一年的国家商

标申请量都会下降 50%，这让商标代理人的工作量大大减少。通常为所有的国家

申请人处理递交、公开、注册、续展、转让、备案、检索以及其他任务的代理人，

在一个国家加入马德里体系后，必须基于这些任务将完全由 WIPO 和国家商标

局处理的事实来规划其资源和运营。 

 

优势 

一份申请，一笔含盖申请、公开和注册的费用，以及一份委托授权书，即可

在 128 个国家/地区获得保护。续展、转让和备案也是如此。使用马德里体系简

直是对客户有限资源的明智投资。在成本方面，提交国际注册（IR）可节省大量

成本；避免了当地代理费用、公证和认证费用、额外文件要求、文件翻译以及其

他费用和成本。这一点在 WIPO 收取最低限度的固定费用这一事实中显得尤为

明显，而且 WIPO 体系是免税的，通过在每个国家/地区免除增值税，与提交国

家申请相比，可节省 5-15%。 

更重要的是，无需对委托授权进行繁琐、冗杂且耗时的公证及认证任务，更

不用说不同国家要求的其他文件，例如公司注册证书、商业登记摘录或经核证的

户籍副本。世界各地的大多数领事馆都面临着大量积压的问题，而品牌所有者则



被提交此类文件的短暂期限所淹没。使用马德里体系的诸多优势显而易见。 

当然，使用马德里体系最大的节省之一是品牌所有者将完全避免每个国家当

地代理商的费用。此类费用约占全球注册成本的 40-60%。 

WIPO 的另一个里程碑式成就是商标搜索引擎。品牌所有者现在可以通过点

击多个搜索字段进行全球搜索，最重要的是：免费。 

 

劣势 

人们普遍注意到，在许多国家，国家申请的审查速度往往比 IR 快。此外，

在任何特定国家被驳回的申请都需要由国内代理人提出国家上诉或申诉。申请人

需要找到国内代理人，与其沟通，获取包括成功机会和费用在内的信息，决定案

件策略，并在通常很短的期限内向国内代理人提供经认证的委托授权书。 

另外值得一提的是，有些国家不承认 WIPO 的注册证书，而是要求国家商标

局出具的证书，但这需要支付额外的费用。这也给维权团队带来了更大的压力；

每当他们想要提起任何行政或刑事诉讼时，可能需要有当地授予的证书。 

品牌所有者在决定是否使用马德里体系时需要考虑的一些重要问题包括：1）

品牌所有者是否将在所有这些国家使用完全相同的商标，2）商品/服务清单是否

在所有国家/地区相同，其中一些国家允许广泛保护，而另一些可能有一些限制，

以及 3）商标是否将以其他语言的翻译或音译进行使用。并非所有这些选项都在

马德里体系中可用。 

 

风险 

如果在指定国家受到任何驳回或异议，这只会影响该特定国家，不会与包括

基础注册在内的其他国家联系起来。但是，如果成功撤销或无效基础注册（通常

称为“中央攻击”），则情况并非如此。中央攻击可能会影响在所有其他国家/地区

的注册，申请人可能将失去在所有指定国家/地区的所有申请/注册。 

使用马德里体系时，申请人预付基本费用以及直至注册的官方费用（申请、

公布、注册），而在国家申请中，申请人支付申请费，只有在被接受时才支付公

布费，只有在没有异议提出时才缴纳注册费。 

商标可能因多种原因被驳回，例如先前存在易混淆的相似商标和/或（违反）



当地法规，或者是通用的、描述性的、常用的、有冒犯性的含义（以当地语言）、

具有宗教性质、违反公共秩序（以当地语言），以及许多其他原因。一个类别的

一个黑白商标在所有 128 个国家/地区的成本约为 25,000 美元。如果被驳回，将

损失全部投资。另一方面，如果申请人进行国家申请，则在收到驳回的国家只会

损失申请费，这通常只占总费用的一小部分。 

 

建议 

马德里体系是一个伟大的保护平台，可以节省时间、金钱、精力和资源——

这一点毫无疑问。然而，是否对其进行使用却是一个完全不同的问题。 

商标律师根据品牌所有者想要保护的国家/地区数量、注册地所在国家、商

品/服务项目、商标的类别、商标是否为常规字体还是艺术字体、彩色还是黑白以

及不同国家/地区的法律程序或提交要求而提供个案建议，在此仅列举了一些较

常见的考虑因素。在决定提交国家申请、IR 或两者的某种组合之前，这些都是非

常有价值的考虑因素。IR 并不总是安全的，但是如果没有达成切实、合理和正当

的战略，国家申请的成本会高得多。 

目标就是采用最具成本效益的方法来最大限度地保护商标。在给出任何建议

之前要回答的一 

个最重要的问题是，该商标在任何国家/地区因任何原因被驳回的机率有多

大。换句话说，对驳回风险进行分析、评估该风险，并提出通过选择最佳路径来

降低风险将是非常有价值的。现今不仅有马德里体系或国家申请，我们还有欧洲

商标、ARIPO、OAPI、比荷卢等。 

另一个重要的问题是，这个商标是驰名商标吗？如果“是”，那么由于显而

易见的原因，IR 是最有效的方法。如果商标不广为人知和/或“易受攻击”或“弱”

或“有问题”，即例如该商标包含通用或描述性术语、过多元素、常用词或容易

混淆的标识和颜色，那么国家申请可能是更好的选择。 

最后，对于 IR，仅仅因为该国家是成员国而 “勾选”它，在某些情况下会

逆转使用该体系的优势。这就像您仅仅想让自己的钱花得更有价值而获得与产品

“打包”销售的礼物，然而您却又不需要这个礼物。需要在这个国家得到保护吗？

这个国家的保护力度大吗？这个国家对您的商品/服务线是否重要？您会在这个



国家卖东西吗？ 

商标价值和知识产权价值一般可以占企业总价值的 80%以上。花时间和精

力制定具有成本效益、量身定制和精心策划的战略以获得广泛的保护是一项非常

明智的投资。 


